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1. Approche concise et directe

Objet : Un échange rapide sur [bénéfice principal]

Bonjour [Nom du prospect],

Je suis [votre nom] de [nom de votre entreprise]. Nous aidons des entreprises comme la vôtre à
[bénéfice clé, comme "optimiser leurs processus de gestion"]. Je pense qu’un échange rapide
pourrait vous montrer comment nous pouvons vous aider aussi.

Auriez-vous 10 minutes cette semaine pour en discuter ?

Merci pour votre temps, [Votre nom]

2. Approche par la résolution ciblée

Objet : Une solution simple pour [problème spécifique]

Bonjour [Nom du prospect],

Je remarque que beaucoup d’entreprises dans votre secteur rencontrent des défis liés à [problème
précis]. Nous avons développé une solution qui pourrait vous intéresser.

Si cela vous parle, seriez-vous disponible pour un court échange cette semaine ?

Bonne journée, [Votre nom]

3. Approche par l’intérêt mutuel

Objet : Collaboration potentielle pour [objectif partagé]

Bonjour [Nom du prospect],

Je suis tombé sur [Nom de l'entreprise du prospect] en cherchant des entreprises qui partagent notre
intérêt pour [objectif commun, comme "l’innovation durable"]. Nous avons quelques idées sur la
façon dont nous pourrions collaborer.

Auriez-vous un moment cette semaine pour discuter de cela ?

Au plaisir d’échanger, [Votre nom]
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4. Approche informative

Objet : Une idée pour améliorer [aspect spécifique de l'entreprise]

Bonjour [Nom du prospect],

Je suis [votre nom], et je voulais vous partager une idée sur comment [améliorer un aspect
spécifique, comme "la gestion de vos stocks"]. C’est une méthode qui a déjà prouvé son efficacité
chez d’autres entreprises.

Auriez-vous 15 minutes cette semaine pour que je vous en dise plus ?

Cordialement,
[Votre nom]
[Votre titre]
[Votre numéro de téléphone]

5. Approche par la transparence

Objet : Juste quelques minutes pour discuter de [bénéfice principal]

Bonjour [Nom du prospect],

Je sais que votre temps est précieux, alors je serai bref. Je suis [votre nom] de [nom de votre
entreprise], et je pense que nous pourrions vraiment vous aider à [bénéfice clé]. Un échange de 10
minutes suffirait à vous expliquer comment.

Seriez-vous disponible cette semaine ?

Merci d’avance, [Votre nom]

6. Approche par la recommandation

Objet : Recommandé(e) par [nom de la référence]

Bonjour [Nom du prospect],

[Nom de la référence] m’a recommandé de vous contacter, car il pense que nous pourrions vous
aider à [résoudre un problème ou atteindre un objectif]. Je serais ravi(e) de vous en dire plus.

Auriez-vous 10 minutes pour discuter cette semaine ?

Bien à vous, [Votre nom]
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7. Approche par la proposition de valeur

Objet : Optimiser [un aspect précis] chez [Nom de l'entreprise du prospect]

Bonjour [Nom du prospect],

Je pense que vous pourriez tirer parti de [une proposition de valeur spécifique]. C’est une approche
qui a aidé d’autres entreprises comme la vôtre à [bénéfice concret]. Je serais heureux(se) de vous en
dire plus.

Auriez-vous un moment cette semaine ?

Cordialement,
[Votre nom]
[Votre titre]
[Votre numéro de téléphone]

8. Approche par la découverte

Objet : Explorer une opportunité pour [un bénéfice spécifique]

Bonjour [Nom du prospect],

Je me permets de vous contacter pour explorer une opportunité qui pourrait bénéficier à [Nom de
l'entreprise du prospect] en termes de [bénéfice spécifique, comme "croissance ou efficacité"]. Un
échange rapide pourrait suffire pour voir si cela vous intéresse.

Auriez-vous 10 minutes cette semaine pour en discuter ?

Cordialement,
[Votre nom]
[Votre titre]
[Votre numéro de téléphone]


